
alles-of-niets-spel te spelen. Na-
tuurlijk zijn de belangen groot, de 
financiële hete aardappel wordt 
verwoed heen en weer geschoven. 
Kleine landen voelen de bui al 
aankomen, voor het aanzitten met 
de ‘groten’ wordt straks een hoge 
prijs gevraagd, omdat in dit gooi- 
en smijtwerk vragen van recht-
vaardigheid en proportionaliteit 
naar de achtergrond verdwijnen.

In de wacht
De uitdagingen op andere gebie-
den dan het monetaire zijn echter 
ook groot. De verduurzaming van 
de Europese economie vergt veel 
aanpassingen. Er is ook veel ge-
ïnvesteerd in de gedachte dat de 
interne energiemarkt tot stand 
komt. Wanneer komt er een bood-
schap dat, met of zonder euro, deze 
agenda gewoon overeind kan blij-
ven? Onze leiders kijken verblind 
in de koplampen van de eurocrisis 
en vergeten dat Europa zoveel meer 
is. De eurocrisis begint te lijken 
op een eindeloze herhaling van de 
‘stem van Europa’, boven in beeld 
staat echter een boodschap: u kijkt 
naar een herhaling, u kunt niet 
meer stemmen.

Coby van der Linde is hoofd van het 
Clingendael International Energy Pro-
gramme en hoogleraar Geopolitiek en 
Energiemanagement aan de Rijksuni-
versiteit Groningen. n

Onlangs ben ik voor het eerst ge-
switcht naar een andere energie-
leverancier. Aanleiding daarvoor 
vormde de door de Vereniging Ei-
gen Huis georganiseerde veiling, 
waarbij leden van de vereniging als 
zij zich voor de veiling aanmeldden 
vrijblijvend een aanbieding van een 
energieleverancier ontvingen; deze 
leverancier werd door Eigen Huis 
geselecteerd op basis van de bij de 
veiling aangereikte aanbiedingen. 
Vóór de veelbesproken splitsing van 
de energiebedrijven in een commer-
cieel deel en een netbeheerder was 
overstappen naar een andere leve-
rancier voor mij niet interessant; de 
korting die ik als medewerker van 
een energiebedrijf op mijn elektri-
citeits- en gasrekening ontving was 
hoger dan de prijsverschillen tussen 
energieleveranciers. Deze overwe-
ging kwam door de splitsing echter 
te vervallen. Deze veiling was dus 
een mooie gelegenheid om een de-
cennium na de liberalisering van de 
energiemarkt ook gebruik te maken 
van de alom bejubelde verworven-
heid van vrije leverancierskeuze en 
zo te delen in de zegeningen van de 
vrije markt. 

Nadat ik had vastgesteld dat de op 
de veiling onder de hamer gebrachte 
elektriciteit Groene Stroom was en 
mijn jaarverbruik en maandelijks 
voorschotbedrag had ingevuld op de 
website van de veiling, ontving ik en-
kele weken later per e-mail een aan-
bieding van Energiedirect.nl. Daarin 
werd mij in ronkende bewoordingen 
kenbaar gemaakt dat ik met deze 
aanbieding veel voordeliger uit zou 
zijn dan bij mijn huidige energieleve-
rancier. Op de een of andere manier 
had men ook al weten te achterhalen 
dat ik bij mijn oude leverancier Essent 
een contractvorm had die per direct 
een overstap toestond, iets dat ik zelf 
niet eens wist. Dus wat weerhield mij 
er nog van de overstap te maken!? Op 
basis van het motto “wie A zegt, moet 
ook B zeggen” en vanwege de kosten-
besparingen die mij werden voorge-
spiegeld, besloot ik op de aanbieding 
in te gaan en te switchen. 

Tot mijn verbazing bleek vervolgens 
dat het maandelijkse voorschotbe-
drag dat mijn nieuwe leverancier 
mij in rekening ging brengen 6 uro 
hoger was dan het bedrag dat ik tot 
dan toe maandelijks aan mijn oude 
leverancier betaalde. Op zichzelf 
geen bedrag waarvan ik achterover 
sloeg, terwijl ook nog eens geldt dat 
de hoogte van het voorschotbedrag 
van beperkt belang is, omdat het 
werkelijke afrekenmoment de jaar-
afrekening is. Maar het zal geen ver-
bazing wekken dat ik, op basis van 
de door mijn kersverse leverancier 
gewekte verwachtingen, op iets an-
ders had gerekend. 

Kort daarop ontving ik ook van mijn 
oude leverancier nog een rekening van 
bijna zevenhonderd euro. Tijdens mijn 
overstap was hier met geen woord 

over gerept. Maar bij nader inzien had 
ik dit natuurlijk kunnen verwachten. 
Mijn jaarafrekening kwam altijd net 
voor de winter. Omdat ik midden in 
de zomer overstapte naar een nieuwe 
leverancier, miste mijn oude leveran-
cier een aantal maandbetalingen over 
maanden waarin mijn gasverbruik 
laag was. Als ik niet was overgestapt, 
had ik mijn gasverbruik van de voor-
gaande winter nog enkele maanden 
langer kunnen “afbetalen”. Door mijn 
overstap moest dit bedrag nu in één 
keer worden voldaan. 

Naast deze rekening ontving ik van 
mijn oude leverancier ook nog en-
kele nette brieven en vriendelijke 
telefoontjes, waarin men mij vroeg 
waarom ik had besloten over te stap-
pen. De eerlijkheid gebiedt te zeggen 
dat ik dat inmiddels zelf eigenlijk ook 
niet meer precies wist. En het al hele-
maal niet meer aan mijn vrouw kon 
uitleggen, die van meet af aan scep-
tisch stond tegenover deze manoeu-
vre. Gelukkig was mijn oude leveran-
cier zo sympathiek om aan te geven 
dat ik te allen tijde mocht terugkeren 
en deed deze mij zelfs een aanbie-
ding, waarvoor gold dat deze echt 
nóg aantrekkelijker was dan het al 
zéér aantrekkelijke aanbod van mijn 
nieuwe leverancier. Met mijn eerste 
switch nog niet eens achter de rug, 
leek het mij echter niet verstandig 
gelijk aan een tweede te beginnen.

Ondertussen geldt dat mijn nieuwe 
leverancier Energiedirect.nl een 100 
procent dochter is van mijn oude le-
verancier Essent, die op haar beurt 
een dochteronderneming is van een 
groot Duits energiebedrijf. Van dit 
soort constructies is in de energie-
branche overigens vaker sprake. Het 
eindresultaat van de inspanningen 
van mijzelf, Eigen Huis, mijn oude en 
mijn nieuwe leverancier is dus dat ik 
via een iets andere administratieve 
route in feite nog steeds een klant 
van RWE ben. De conclusie dat ik ei-
genlijk helemaal niet geswitcht ben, 
lijkt dan ook welhaast onvermijdelijk. 

Het valt mij moeilijk te doorgronden 
hoe dit alles gaat leiden tot een ver-
laging van mijn energierekening. In 
the end was ik klant bij RWE en blijf 
ik klant bij RWE. Twee dochteronder-
nemingen van dit bedrijf hebben 
kosten moeten maken om mijn over-
stap goed af te handelen en mij te 
informeren en nazorg te bieden. Die 
kosten zullen terugverdiend moeten 
worden. Het zou rationeler zijn wan-
neer dit alles zou leiden tot een stij-
ging van mijn energierekening, dan 
tot een daling. Mogelijk vormt deze 
observatie de verklaring voor mijn 
gestegen voorschotbedrag? “The 
proof of the pudding is in the eating” 
en komt op het moment dat ik van 
mijn nieuwe leverancier volgend 
jaar zomer de jaarafrekening krijg. Ik 
vrees alleen dat ik er dan niet toe kom 
om uit te rekenen wat ik had moeten 
betalen, ware ik afgelopen zomer 
niet overgestapt van RWE naar RWE. 
Ik zal nooit weten welke zegeningen 
de vrije markt mij heeft gebracht. De 
vraag die rest, is of de gemiddelde 
Nederlander dit nou wel weet.

Han Slootweg is deeltijdhoogleraar 
Smart Grids aan de Technische Univer-
siteit Eindhoven en werkzaam bij een 
regionale netbeheerder. n

De zegeningen  
van de vrije markt

Koplampen
De Europese leiders blijven staren 
in de koplampen van de Griekse 
schuldencrisis. De kosten van het 
kopen van tijd lopen zo dramatisch 
op dat aan de periode van het pap-
pen en nathouden snel een einde 
moet komen. De regeringsleiders 
verliezen met het vertoonde ‘slow 
motion’ crisismanagement niet al-
leen het vertrouwen van financiële 
markten, maar ook van hun kie-
zers. De rek begint uit de gevraag-
de solidariteit te geraken. Ook om-
dat de steeds beloofde oplossing 
er niet is gekomen. Sarkozy en 
Merkel proberen nu de gelederen 
achter zich te sluiten door te drei-
gen dat als de euro verloren gaat, 
Europa ook verloren gaat. Echter, 
het Europa waar ze op doelen, is 
een zwakke uitbouw gebleken.

Het dreigen van de Duitse bonds-
kanselier Merkel en de Franse pre-
sident Sarkozy komt niet geloof-
waardig over. Immers, de groep van 
eurolanden bestaat uit 17 landen. 
De andere 10 landen doen er (nog) 
niet aan mee. De keuze van Dene-
marken, Zweden en het Verenigd 
Koninkrijk om niet mee te doen be-
tekende toch ook niet het einde van 
Europa? Deze landen doen gewoon 
mee met de interne markt maar 
met behoud van het eigen mone-
taire beleid. In goede tijden geeft ze 

dat wat minder speelruimte omdat 
ze graag de wisselkoers stabiel wil-
len houden ten opzichte van de be-
langrijkste handelspartners, maar 
het geeft net wat meer beleidsruim-
te in de huidige periode van crisis. 
Zij houden zich uit welbegrepen 
eigenbelang zo goed mogelijk aan 
het stabilisatiepakket omdat zij an-
ders uit de pas gaan lopen en niet 
kunnen rekenen op de solidariteit 
van andere landen. Een discipline 
die we graag hadden zien toegepast 
op de zwakkere deelnemers. 

Vlucht
De allengs hogere kosten om de 
bestaande monetaire afspraken 
gestand te doen, hebben de lei-
ders verleid de vlucht naar voren 
te opperen. Er moet dan maar een 
politieke unie komen. Er moet dus 
nog een verdieping komen op de 
al wankele uitbouw. Gezien het 
verloop van de discussies en de 
verschillen in institutionele cul-
tuur van de lidstaten komt dit als 
een wat ongeloofwaardig voorstel 
naar voren. Het smijten met verwij-
ten en het uiten van vooroordelen 
van de afgelopen twee jaar heeft 
de gemeenschap aardig gespleten, 
van warme Europese gevoelens 
voor elkaar is weinig meer over. 
De toon wordt steeds schriller en 
steeds meer landen krijgen onder 
uit de zak van Sarkozy en Merkel. 
Een politieke unie wordt daarmee 
een bijkans komisch voorstel; het 
komt steeds meer over als een ju-
ridische vorm van overname van de 
landen die beide geplaagde leiders 
s’nachts wakker houden. Hoe de 
overdracht van verdere soevereini-
teit uitgelegd moet worden aan de 

geplaagde kiezer die het geloof in 
Europa per dag meer verliest door 
de eindeloze opeenvolging van 
crisistoppen weet niemand, noch 
lijkt men bezorgd over de politieke 
stabiliteit in de lidstaten. Terwijl de 
wanhoop van mensen in verschil-
lende lidstaten toeneemt, wordt 
hard gewerkt aan een totale ont-
koppeling van politiek en samenle-
ving. Dat is geen democratisch gat 
meer, maar een kloof.

Behoud
Nergens hoor je leiders of andere 
vertegenwoordigers spreken over 
de stevige fundamenten van de 
douane unie en economische unie 
die de EU ook is. Het einde van 
Europa is toch niet het terugval-
len op deze verworvenheden en 
van daaruit opnieuw verkennen 
hoe en wanneer opnieuw gestalte 
kan worden gegeven aan diepere 
integratie? Toch is dat wat je moet 
concluderen als je de leiders be-
luistert. Het keuzemenu wordt 
verschraald tot een digitale ja/
nee-keuze. Dat is een breuk met 
het verleden. Eerder werden, bij-
voorbeeld tijdens de economische 
roerige jaren ‘70, de voornemens 
tot verdere integratie rustig ter-
zijde geschoven tot betere tijden 
aanbraken. Papier is geduldig. De 
pragmatische oplossingen van de 
generatie leiders voor ons lijkt nu 
te ontbreken en ze lijken nu een 

Door
Coby van der 
Linde
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