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OPINIE Geert Graaf  
(Gas Transport Services)

“We lopen nog een heel stuk achter 
op wat de markt graag wil.”
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Met dagelijkse regelmaat wordt de 
vraag gesteld tot welke hoogte de 
olieprijs kan stijgen. Bestaat er een na-
tuurlijke bovengrens? Wanneer houdt 
het nu een keertje op? Welke olieprijs 
kan de consument nog verdragen? Tot 
voor kort was de oorzaak van de hoge 
prijs nog de belangrijkste vraag. Maar 
het antwoord daarop is nu algemeen 
bekend, zo lijkt het; de wet van vraag 
en aanbod. De groei van de wereldeco-
nomie, vooral in China en India, heeft 
een sterke toename in de vraag naar 
olieproducten en energie tot gevolg, 
die echter niet op de voet gevolgd 
wordt door groei in de productiecapa-
citeit. Politieke en strategische over-
wegingen belemmeren de efficiënte 
werking van de olie- en energiemarkt, 
waardoor er niet genoeg geïnves-
teerd wordt. Een donkere toekomst 
wordt geschetst, gekenmerkt door 
schaarste, economische stagnatie en 
maatschappelijke ontwrichting. Als 
antwoord bepleiten overheden vooral 
strategieën die gericht zijn op het sti-
muleren van het aanbod van fossiele 
of andere, ‘duurzame’ vormen van 
energie. Bij dat laatste speelt natuur-
lijk het broeikaseffect een rol van be-
lang. Gebrekkige marktwerking dient 
daarbij gecompenseerd te worden 
door overheidsingrijpen. Gegeven de 
aard van de problemen aan de aan-
bodkant van de markt valt echter te 
betwijfelen of dit de juiste en de enige 
oplossing kan zijn. 

Gek genoeg wordt maar weinig aan-
dacht besteed aan de andere kant van 
de markt; de vraagzijde. Vanuit het 
streven naar duurzaamheid wordt er 
weliswaar enigermate gestuurd op 
beperking van de uitstoot van broei-
kasgassen, maar van een verminde-
ring van het energieverbruik lijkt geen 
sprake te kunnen zijn. In alle energie-
scenario’s wordt blindelings uitge-
gaan van een continue groei, zowel in 
absolute als in relatieve zin. Een toene-
mende energiebehoefte blijft stevig 

gekoppeld aan een groeiende omvang 
van het BNP per capita en aan bevol-
kingsgroei. Relatief onafhankelijk van 
de prijs voor energie, worden consu-
menten geacht zich steeds meer ener-
gievragende goederen en diensten te 
verschaffen bij een stijgend inkomen. 
Bedrijven investeren natuurlijk in in-
stallaties en productiesystemen. De 
kosten en de prestaties van de appara-
ten, voertuigen en systemen worden 
daarbij als belangrijkste argumenten 
voor de aanschaf beschouwd. Ener-
gieverbruik is een gevolg, dat zich pas 
openbaart nadat de investering is ge-
daan. Als een dergelijk (kapitaal)goed 
eenmaal aangeschaft is, blijft het in 
gebruik tot het weer aan vervanging 
toe is. Dat kan soms lang duren. Dit 
patroon wordt natuurlijk in grote lij-
nen bevestigd door analyses van het 
gedrag van particulieren en bedrijven. 
Bij de empirische onderbouwing van 
deze relatie tussen energieverbruik en 
BNP kunnen echter twee belangrijke 
kanttekeningen worden gemaakt, die 
mogelijk waardevol zijn in het licht 
van de toekomstverwachtingen. 
In de eerste plaats berusten deze in-

zichten op historische analyses die 
gedaan zijn onder andere omstandig-
heden dan de huidige. Tot in de eerste 
helft van de jaren ’70 was er sprake 
van lage energieprijzen en hoge groei. 
Daarna volgde een periode van rela-
tief hoge prijzen en lage groei. Vanaf 
midden jaren ‘80 daalden de ener-
gieprijzen sterk, terwijl de groei weer 
aantrok. Momenteel, echter, begeven 
we ons vermoedelijk in een tijdperk 
van stijgende energieprijzen en een 
aanzienlijke groei. Over het gedrag van 
consumenten/investeerders in deze 
nieuwe context kunnen nog geen em-
pirisch onderbouwde uitspraken ge-
daan worden. Op de korte termijn zal 
er misschien niet zoveel veranderen 
vanwege de traagheid van technolo-
gische en institutionele aanpassing. 
Maar deze nieuwe omstandigheden 
zouden op iets langere termijn wel 
eens van grote invloed kunnen blijken 
op het energieverbruik per hoofd of 
per eenheid BNP.

De tweede kanttekening betreft het 
omgaan met de notie van marktwer-
king in de energiemarkt. Waar aan 
de aanbodkant politieke en andere 
vormen van marktverstoring als een 
fact of life worden beschouwd, dat 
velerlei vormen van overheidsingrij-
pen rechtvaardigt, is het beleid vrijwel 
blind voor de significante verstoringen 
aan de vraagkant. De belangrijkste is 
het ontbreken van inzicht bij consu-
menten in het energieverbruik van 
aangeschafte goederen en de langere 
termijn kosten daarvan. In de situatie 
van economische stagnatie, gevolgd 
door stabiele, lage energieprijzen in 
het recente verleden was energie-ef-
ficiëntie inderdaad geen kwestie van 
belang voor de meeste consumenten. 
Daarmee was het natuurlijk ook geen 
echt verkoopargument voor de produ-
centen van die goederen, die dus niet 
investeerden in energiezuinigheid. Bij 
de huidige - en voorspelde - energie-
prijzen lijkt een keuze voor meer effi-
ciënte (kapitaal)goederen en diensten 
steeds aantrekkelijker te worden. Dat 
zou vervolgens een stimulans kunnen 
vormen voor aanbieders van goederen 
en diensten om zich wel te gaan on-
derscheiden op dat gebied. Dit sugge-
reert dat het prijseffect in de huidige 
situatie van stijgende energieprijzen 
een onderschat fenomeen zou kun-
nen zijn op langere termijn. 

Dat vereist echter wél dat overhe-
den serieus werk gaan maken van 
het wegnemen van de belangrijkste 
marktverstoring aan de vraagkant, na-
melijk het gebrek aan transparantie. 
Echt inzicht in het energieverbruik en 
de totale kosten op langere termijn 
en de effectieve vergelijkbaarheid van 
apparaten, vervoermiddelen en ge-
bouwen op deze aspecten zijn daarbij 
een keiharde noodzaak. Het antwoord 
op de vraag tot hoe hoog de olieprijs 
zou kunnen stijgen, zal sterk afhanke-
lijk zijn van overheden die consumen-
ten duidelijk kunnen (laten) maken 
wat de kosten van het toekomstige 
energieverbruik van aan te schaffen 
goederen en diensten zullen zijn. Als 
verbruikers niet echt kunnen kiezen, 
zal de olieprijs oneindig stijgen, daar 
kan geen aanbod tegen op. n

Aad Correljé is universitair hoofddo-
cent Economie van Infrastructuren 
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Intussen, aan de andere 
kant van de markt

Slurpende SUV’erds

In reële termen evenaart de olie-
prijs ongeveer het niveau van 1980 
en met de recente voorspellingen 
van enkele analisten in de hand 
zal dit niveau overschreden gaan 
worden. Daar helpt geen appreci-
atie van de euro ten opzichte van 
de dollar meer aan. Het tempo van 
waardedaling van de dollar en de 
stijging van de olieprijs lijken na 
een tijdelijk verband weer een ei-
gen logica te volgen. De prijs van 
mobiliteit van mens en goed werd 
al fysiek beperkt door de wegca-
paciteit, maar zal ook steeds meer 
leiden tot een afweging in de  por-
temonnee. De relatief lage ener-
giekosten uit het verleden heb-
ben ons verleid tot keuzes die nu 
extra kostbaar uitpakken. Indien 

de olieprijzen zo hoog blijven, zal 
veel afhangen van het vermogen 
om het energieverbruik aan te pas-
sen aan de nieuwe kosten. Dit ver-
mogen moet echter op de korte en 
middellange termijn als beperkt 
worden beschouwd. Behalve het 
inruilen van de slurpende SUV-
erds voor een wat zuiniger model-
letje, is de transportsector immers 
nog grotendeels afhankelijk van 
olie en zijn alternatieven die een 
substantiële impact hebben op 
de consumptie nog nauwelijks 
voorhanden. Dat vergt tijd (en in-
novatie).

Marktonthouding
Gaat het aanpassen van de vraag 
aan de nieuwe prijsniveaus al 
langzaam, het aanbod reageert 
ook niet zo snel. Dat ligt deels aan 
de lange tijd die nodig is om een 
bron van ontdekking naar produc-
tie te ontwikkelen, maar ook aan 
de mogelijkheid of wil om bron-
nen tot ontwikkeling te brengen. 
De producerende landen vergaren 
momenteel hun inkomen vooral 
uit de prijs en niet zozeer uit het 
productieniveau. Het verhogen 
van de productie levert niet altijd 
een hoger inkomen op, zoals ze 
in het verleden hebben geleerd. 
Bovendien staan ook zij aan de 
vooravond van een nieuwe genera-
tie oliebronnen die hogere kosten 
met zich mee brengen om ze op 
de markt te brengen en dwingen 
de jonge bevolkingen van veel van 
die landen een andere bestedings-
afweging af. Tegelijkertijd wordt 
productie die wél op de markt had 
moeten verschijnen door politieke 
conflicten daarvan af gehouden. 
Het conflict in Nigeria is daar een 
goed voorbeeld van. Aanhoudende 

aanvallen op olie-infrastructuur 
zorgen voor het ingesloten raken 
van productiecapaciteit. Het be-
langrijkste productiepotentieel 
dat echter aan de markt wordt ont-
houden is dat van Irak. In een peri-
ode van toenemende olieschaarste 
blijft om politieke redenen bijna 10 
procent van de bewezen conventi-
onele oliereserves, die bovendien 
in het verleden nog weinig inten-
sief zijn geëxploiteerd en in prin-
cipe relatief goedkoop te ontwik-
kelen zijn, nagenoeg aan de markt 
onthouden. Dat zijn vaten die echt 
een verschil kunnen maken.

Spelbreker
Afgezien van de productie die aan 
de markt onthouden wordt, dreigt 
ook het model van de markt zelf te 
veranderen waardoor het kunnen 
betalen voor het kostbare goedje 
niet meer allesbepalend is om olie 
te kunnen consumeren. Bilaterale 
overeenkomsten en investeringen 
in olieproductiecapaciteit, met de 
bedoeling om slechts een bepaald 
deel van de wereldmarkt te beleve-
ren, zoals Chinese bedrijven, ver-
anderen het marktmodel waarin 
de hoogst biedende de hand wist 
te leggen op de oliestroom, naar 
een model waar de verdeling van 

schaarste over andere schijven 
loopt dan alleen de prijs. Nu al 
hebben veel consumenten in de 
wereld geen weet van de recente 
prijsstijgingen, zoals in China en 
de producerende landen, doordat 
de prijzen voor de eindverbruiker 
worden gecontroleerd. De ver-
schuiving in het marktmodel is 
voorafgegaan door een verschui-
ving in het internationale politieke 
model, waarbij duidelijk is gewor-
den dat de keuze voor het Ameri-
kaanse model van verdeling van 
economische en politieke macht 
minder vanzelfsprekend is gewor-
den dan eerst werd aangenomen. 
Olie, maar ook andere energie-
bronnen, spelen een cruciale rol 
in de strijd om de verdeling van 
de wereldkoek. In die zin zal de 
keuze van de Iraakse machtheb-
bers, wie dat ook zullen worden 
en wanneer het ook gebeurt, hoe 
en door wie de Iraakse oliebron-
nen zullen worden ontsloten, van 
groot belang zijn. Zij kunnen een 
model maken of breken. Toch 
maar blijven opletten wat daar al-
lemaal gebeurt, een verschil is zo 
gemaakt. n
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Prijzen

Terwijl de oliemarkt de afgelopen 
maanden de ene na de andere psy-
chologische prijsbarrière neemt en 
er menig kistje wijn staat op 150 
dollar per vat voor het eind van het 
jaar, is het opvallend hoe weinig 
aandacht de Nederlandse media 
hieraan besteden. Terwijl in de 
Verenigde Staten, maar ook elders 
de recente olieprijsopmars voorpa-
ginanieuws is en dus ook de volle 
aandacht trekt van politici, is het 
hier oorverdovend stil. Toch begint 
de olieprijs een niveau te bereiken 
die in menig slecht nieuwsscenario 
als ‘schadelijk tot zeer schadelijk’ 
voor de economie te boek staat.
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